
NOUS RECRUTONS
UN.E SENIOR ACCOUNT
MANAGER 

Changez d’air, venez à HÉMISPHÈRE !

Le job ?

Le profil ?

Le terrain ?

Bonus non négligeables : 

On cherche un.e Senior Account Manager qui n’a pas peur de penser large, de parler 
vrai… et de livrer propre.
Vous êtes un accélérateur de valeur : vous détectez les opportunités, bâtissez des 
relations durables, et contribuez à positionner Hémisphère comme un leader de la 
production et de la communication d’influence en Afrique.
Vous êtes plutôt chef d’orchestre que joueur solo ?
Vous lisez un brief client comme d’autres lisent un roman de Balzac ?
Vous aimez quand les idées fusent, que les mails sont clairs, que les KPIs montent et que 
le client dit “parfait, on y va” ?
Alors, vous êtes peut-être notre prochain.e Senior Account Manager.

Piloter les plus beaux comptes de l’agence comme un.e stratège inspiré.e :
• Penser vite, voir loin, agir juste.
• Comprendre les enjeux du client… même ceux qu’il n’a pas formulés.
• Transformer chaque projet en terrain d’influence et chaque campagne en levier de 
croissance.

• Et surtout : fédérer, livrer, faire grandir.

• 7 à 10 ans de jeu en agence, conseil ou média, et encore le feu sacré.
• Une connaissance pointue des enjeux de communication en Afrique.
• À l’aise avec les ministres comme avec les producteurs.
• Stratège dans la tête, diplomate dans l’âme, commercial dans le sang.
• Et si en plus vous avez une plume et du panache… on vous attend.

Abidjan (avec déplacements réguliers)
CDI avec missions panafricaines, projets qui comptent, et une équipe qui carbure aux 
idées bien ficelées.

• Accès aux coulisses des projets qui font bouger les lignes.
• Zéro routine, 100% adrénaline constructive.
• L’opportunité de bâtir un continent narratif plus fort.
• Et du sens. Vraiment.

Envoyez votre CV + 10 lignes qui claquent à :
recrutement@hemisphere-africa.com
Objet : Senior Account Manager HEMISPHÈRE + [Votre nom]

Date limite : poste à pourvoir dès que votre talent est disponible.


